CLAUZE DE ADAPTARE A CONTRACTULUI DE
COMERT INTERNATIONAL LA NOILE IMPREJURARI

drd. Alexandru Sorop

In the last two decennials, commercial exchanges at the international level have
known a special development in various domains of activity. The modern international
commerce has as object not only the exchanges of bodily goods and the transfer of capitals,
but also the exchange of services known as invisible commerce. The multitude of products
and goods that represent the object of commercial exchanges determines a great variety of
species in the contracts’ closing activity. This requires adaptability, flexibility, strong
determination and adequate contractual settlements for specific issues. It is true that, in the
market economy “who does not risk does not win”. In the context of equal chances offered
by this economy, the winners will be the ones that will be noticed through their initiative,
entrepreneurial qualities, judicious investment of intelligence and money as well as through
the introduction of some contractual clauses adaptable to the new circumstances, so that,
the risks assumed could be kept under control in the best way possible.

1. Notiuni introductive. Schimburile comerciale la nivel international in ultimele
doua decenii au cunoscut o deosebitd dezvoltare in cele mai diferite domenii de activitate.
Comertul international modern are ca obiect nu numai schimbul de marfuri corporale si
transferul de capitaluri, dar si schimbul de servicii numit comert invizibil. Acesta cuprinde
prestari de servicii precum transporturile internationale de marfuri si calatori,
telecomunicatiile, turismul international, asigurarea si reasigurarea internationala, serviciile
efectuate in porturi §i pe aeroporturi internationale, intretinerea reprezentantelor economice,
diplomatice, consulare si militare straine §i a personalului acestora.

Instrumentul juridic cel mai important de realizare a comertului international, deci
de infiptuire a circulatiei valorilor si cunostintelor la scard planetara, este contractul
comercial international. Pentru realizarea comertului international modern, sub aspect
juridic, tipurile de contracte traditionale au fost adaptate noilor exigente ale vietii
comerciale, s-au imaginat noi forme de contracte precum contractul de leasing, contractul
de know-how, contractul de consulting-engineering, contractul de factoring si s-au utilizat
noi metode de contractare. Majoritatea doctrinei defineste contractul de comert
international ca fiind acordul de vointd realizat intre doi sau mai multi participanti la
comertul international (subiecti de drept apartindnd ordinii juridice internationale, sau
subiecti de drept apartinand ordinii juridice nationale) din state diferite in scopul de a crea,
modifica sau stinge raporturi juridice de comert international." Distinctia dintre contractele
de comert international pe de o parte si contractele civile si cele comerciale supuse
incidentei exclusive a dreptului national pe de altd parte, este datd de atributul de
comercialitate respectiv de elementul de internationalitate, specifice contractului de comert
international, aceste din urma doua trasaturi trebuind sa existe simultan. Fac parte din sfera
contractului de comert international: vanzarea comerciala internationald, mandatul
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comercial international, comisionul international, transportul international de marfuri si de
persoane, asigurarile internationale etc. Generalizand, putem spune ca sfera contractului de
comert international cuprinde orice contract de comert international convenit in raporturile
cu straindtatea sau cu pietele externe.’

2. Continutul contractului de comert international. Continutul contractului de
comert international desemneaza totalitatea drepturilor si obligatiilor la care da nastere
vointa juridicd a contractantilor, materializatd intr-un contract dat, convenit intre
participantii la comertul international. Acordul lor de vointd in aceastd privintd este
exprimat in clauze contractuale. Totodata, orice contract comercial international trebuie sa
indeplineasca conditiile de valabilitate ale unui contract prevazute de dreptul comun intern,
aspect care se reflectd tot in clauzele sale.

Clauza contractuald a fost definitad ca fiind o stipulatie sau prevedere relativ
independenta care face parte din cuprinsul unui contract ca urmare a acordului de vointa al
partilor sau in temeiul unei dispozitii legale supletive de la care partile n-au derogat®. Unele
clauze contractuale pot avea caracterul unui adevirat contract accesoriu (clauza penala,
clauza compromisorie etc.), altele doar concretizeaza elemente ale contractului in care sunt
stipulate (clauze referitoare la pret, la data si locul platii etc.). Pentru a fi valabile, clauzele
trebuie sa fie conforme cu dispozitiile legale imperative §i sa nu contravind ordinii publice,
sociale si economice sau regulilor de convietuire sociala. Clauzele care nu indeplinesc
aceste conditii, sunt lovite de nulitate, iar daca au fost determinante la incheierea
contractului, atrag nulitatea intregului contract.

Autori precum O. Capatana, Br. Stefinescu, M. Costin, S. Deleanu, etc. au
impartit clauzele ce formeaza continutul unui contract de comert international in clauze
necesare si clauze optionale. Sunt clauze necesare stipulatiile care nu trebuie sa
lipseasca din continutul nici unui contract de comert international, fie pentru ca privesc
elemente esentiale ale contractului, de care depinde insdsi valabilitatea sa juridicd (de
exemplu, clauzele referitoare la parti sau cele referitoare la obiectul contractului), fie pentru
ca prezintd importantd pentru determinarea cu certitudine a drepturilor si obligatiilor
partilor, prevenind eventuale litigii (de exemplu, clauzele asiguratorii, cele prin care se
stabileste legea aplicabila raportului dintre parti si jurisdictia competenti)®.

Anumite stipulatii contractuale nu sunt strict indispensabile pentru configurarea
raportului juridic obligational, ci ele au doar menirea si creeze pentru parti o marja de
siguranta in ceea ce priveste drepturile si obligatiile generate de contract pe seama lor. Ele
pot lipsi din continutul contractului de comert international fara ca aceastd imprejurare sa-i
afecteze valabilitatea. Dar, Tn eventualitatea unor riscuri contractuale, survenite Th aceste
conditii, partile vor fi mai putin protejate. Acestea sunt clauzele optionale.

Alti autori precum D. A. Sitaru, Stefan Scurtu, etc. au impartit aceste clauze in
clauze comune tuturor contractelor si clauze particulare, cu referire explicita la clauzele
asiguratorii folosite, de reguld, in contractele pe termen lung. Din cadrul acestor din urma
clauze amintim clauza clientului cel mai favorizat, clauza ofertei concurente, clauza de
hardship etc.

Unele clauze au rolul de a completa lacunele legislatiei interne cu privire, de pilda, la unele
probleme de conjunctura sau cazuri de fortd majora specifice. Alte clauze sunt menite sa
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exprime solutii diferite de cele adoptate de dreptul intern. Fac parte din categoria clauzelor
de mai sus amintite, spre exemplu: "pactum de lege utenda" prin care contractantii
determina sau aleg legea ce va guverna raportul lor juridic obligational (electio iuris) sau
clauza de arbitraj, prin care partile stabilesc modul de solutionare a litigiilor dintre ele pe
calea arbitrajului. Ea este inclusa in contractul principal sub forma unei conventii de arbitraj
(asa numita clauza compromisorie).

3. Clauze de adaptare a contractului la noile imprejurari. Asemenea clauze fac
parte din categoria clauzelor asiguratorii §i de optiune din cadrul contractelor de lunga
durata, unele fiind comune tuturor contractelor de acest gen, altele privind numai anumite
contracte, distinctia dintre ele fiind data de specificul prestatiilor la care se obliga partile si
de alte elemente sau imprejurari care impun asemenea solutii. Ele sunt cunoscute sub
denumirea de clauze de extindere a relatiilor contractuale sau de clauze de optiune deoarece
conferad uneia sau ambelor parti un drept de optiune. Sunt asemenea clauze: clauza ofertei
concurente, clauza clientului cel mai favorizat, clauza primului refuz, clauza de hardship,
clauza de forta majord.

4. Clauza ofertei concurente. Asemenea clauza este uzitata cu precddere in
contractele internationale pe termen lung, care privesc aprovizionarea cu materii prime sau
vanzarea-cumpararea, §i este stipilatd, de reguld, in favoarea cumparatorului (beneficiarului
lucrarii sau serviciului), pentru ca acesta sd poatd beneficia de conditiile mai avantajoase
aparute In timpul executarii contractului pe piata internationald, dar si in favoarea
vanzatorului pentru a putea profita de o eventuald crestere a valorii marfurilor care fac
obiectul contractului. in acest din urma caz vinzitorul are dreptul si ceard cumparatorului
sa plateasca pretul pe care vinzatorul 1-ar obtine pentru aceeasi marfa de la alti clienti.

Clauza ofertei concurente este stipulatia contractuald care da dreptul uneia dintre
partile contractante ca, in situatia in care un tert 1i face o ofertd de contrcatare in conditii
mai avantajoase decat cele din contractul in curs de executare, sd solicite modificarea
acestui contract in sensul ofertei tertului. Dacd cealaltd parte refuza alinierea contractului la
noile conditii, acesta poate fi suspendat sau reziliat direct sau ca urmare a unei hotarari cu
caracter jurisdictional®.

Pentru aplicarea acestei clauze se impune si se aprecieze caracterul mai favorabil
al ofertei tertului, ceea ce presupune compararea acestei oferte cu cea aflatd in curs de
executare. De asemenea, oferta concurenta trebuie sa provind de la terf cunoscut si serios,
apt sa-si respecte angajamentele asumate si sd nu fie o simpla ofertd de complezenta,
referintele si notorietatea, seriozitatea, buna-credintd si loialitatea tertului ofertant fiind
menite tocmai pentru a inlatura ofertele neconcludente sau artificiale.

Compararea conditiilor din ofertd cu cele ale contractului poate fi realizata prin
negocieri directe Intre parti sau prin apelarea la un tert independent si competent, care poate
fi un expert tehnic sau un arbitru. Aceasta din urma solutie este preferabild uneori, pentru ca
punerea la dispozitia promitentului a ofertei terfului nu este intotdeauna posibila din cauza
opozitiei tertului ofertant care este interesat in pastrarea secretului ofertei sale; de aceea este
necesara apelarea la un ter{ neutru, care poate pastra confidentialitatea informatiilor®. Un
exemplu de o asemenea clauza poate fi: daca pe parcursul executarii contractului
cumpdratorul notificd vanzatorului primirea unei oferte concurente, primite de la un

SStefan Scurtu, Dreptul comerfului international, Ed. Universitaria, Craiova, 2003, p. 115
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102



Drept privat

furnizor cunoscut si serios, contindnd un pret inferior pretului contractual, toate celelalte
elemente ale contractului raiméanand egale, vanzatorul va trebui ca, in termen de 10 zile
de la primirea notificarii scrise din partea cumpdratorului sa accepte conditiile din
oferta concurent. In lipsa unui acord dintre vanzitor si cumpirator, acesta din urma va fi
eliberat de conditia (obligatia) de a cumpara de la vanzator, prezentul contract luand sfarsit
la expirarea termenului de 10 zile.

Sanctiunile nerespectarii acestei clauze sunt cele stabilite de catre parti, ca in
exemplul de mai sus, la ele alaturdndu-se, eventual, sanctiunile care decurg din dispozitiile
legale ce organizeaza raspunderea civild contractuald. Partile pot conveni, de asemenea, ca
aceastd clauza sa nu produci efecte decat dupa un anumit interval de timp de la Tncheierea
contractului. Tot astfel, clauza poate indreptati pe beneficiarul ei sa invoce o ofertd mai
favorabila facutd nu direct lui ci unor clienti sau concurenti ai sai. Clauza ofertei concurente
se poate combina cu clauza clientului cel mai favorizat.

5. Clauza clientului cel mai favorizat. Clauza clientului cel mai favorizat este
stipulatia contractuald prin care vanzatorul sau furnizorul de bunuri sau de servicii se obliga
sa acorde celuilat contractant (cumpdarator sau beneficiar) cele mai favorabile conditii pe
care le-ar acorda eventual altor parteneri cu privire la contracte avand acelasi obiect’.’
Scopul acestei clauze este de a adapta contractele pe termen lung la conditiile pietei, spre a
evita crearea, pentru unul dintre contractanti, a unei situatii dezavantajoase prin raport la
tertul concurent. Din acest punct de vedere clauza clientului cel mai favorizat este
asemanatoare clauzei ofertei concurente, cu distinctia cd, in cazul acestei din urma clauze
cumparatorul 1isi alinia, in favoarea sa, conditiile contractului intemeiat pe oferta pe care
el insusi a primit-o de la un tert (oferta concurentd), in timp ce in cazul clauzei de fata,
contractul este aliniat la conditiile pe care vanzatorul le-a consimtit unui tert (clientul cel
mai favorizat).

Efectele acestei clauze se produc, de regula, in mod automat, din momentul Tn care
au fost acordate unui terf conditii mai favorabile, vechea obligatie devenind caduca; de
asemenea, partile pot sa prevada ca adaptarea contractului la conditiile mai favorabile sd nu
se facd in mod automat, ci prin negocieri, la cererea beneficiarului promisiunii. Cand
adaptarea contractului se face prin negocieri, partile pot conveni ca alinierea sa la conditiile
mai favorabile sa se faca fie retroactiv, din momentul in care tertul a inceput sa beneficieze
de conditiile mai favorabile fie numai pentru viitor, adicd din momentul finalizarii
negocierilor, eventual din momentul pronuntarii hotarrii arbitrale prin care s-a decis
adaptarea contractului.

Daca ar exista o neintelegere intre parti provenitd din interpretarea diferita a
notiunii de “conditii mai favorabile”, acest diferend ar putea fi solutionat, daca partile au
prevazut in acest sens o clauzd compromisorie in cuprinsul contractului, pe calea
arbitrajului®, arbitrul avand rolul de a aprecia existenta conditiilor mai favorabile, constatare
in functie de care se va admite sau se va respinge actiune beneficiarului clauzei. Pentru
evitarea acestei probleme de interpretare, deci a unui conflict de interese, partile
contractante sunt si trebuie sa fie prioritar interesate sa dea contractului lor un continut
limpede, sd-i redacteze clauzele in termeni clari §i sd precizeze in cuprinsul acestora
elemente suficiente de natura a risipi orice indoiala cu privire la continutul si finalitatea lor.
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Prin contractul de baza, partile pot dispune sau stabili cd beneficiarii acestei clauze
mai favorabile pot fi si alti clienti ai promitentului, caz in care aceasta clauza capata natura
juridica a unei stipulatii pentru altul. Acelasi contract poate contine alaturi de clauza in
discutie si clauza ofertei concurente, ambele putind fi stipulate in favoarea aceleiasi parti
(situatie ce permite partii respective sa beneficieze de una sau de alta din cele doua clauze,
in functie de cea care 1i profitd mai mult), dar mai frecvente sunt situatiile cand fiecare
dintre ele este stipulatd in favoarea altui contractant. De exemplu, situatia in care, clauza
clientului cel mai favorizat este prevazutd in favoarea cumparatorului, iar clauza ofertei
concurente, in favoarea vanzatorului.

in ceea ce priveste procedura de punere in aplicare a acestei clauze, aceasta
comportd notificarea de catre contractantul care a consimtit conditii mai favorabile unui tert
a respectivei imprejurari celuilalt contractant. Termenul in care urmeazd a se face
notificarea poate fi stabilit prin chiar continutul clauzei. in caz de omisiune a partilor a unei
asemenea stipulatii, notificarea va trebui s se faca de indatd ce a fost perfectat contractul
cu tertul. Atunci cand cel obligat sa facd notificarea intarzie nejustificat in indeplinirea
acestei indatoriri, ori se abtine deliberat de la o indeplini, partenerul sau contractual poate
notifica el insusi partii in culpd ca intelege sd se prevaleze de clauza clientului cel mai
favorizat si cd, in consecinta, ii cere sa procedeze la alinierea contractului conditiilor mai
favorabile consimtite tertului®.

Clauza clientului cel mai favorizat este asemandtoare, ca finalitate si mecanism de
functionare, cu clauza notiunii celei mai favorizate, cu deosebirea ca aceasta din urma

actioneazi pe planul relatiilor dintre state™®.*

6. Clauza primului refuz. Numiti si clauza de preemtiune, clauza primului refuz
este stipulatia contractuald prin care unul dintre contractanti, numit promitent, se obliga fata
de celalalt contractant, numit beneficiar, sa-i acorde preferinta fatd de orice alt client in
ipoteza in care se decide s incheie in viitor un anumit contract, iar in cazul unui refuz al
beneficiarului ofertei, promitentul poate rdmane liber si trateze cu oricare alt client.
Aceasta clauza este frecvent uzitatd in practica comerciala anglo-saxona fiind exprimata
prin denumirea “the first refusal clause”, dar este intalnitd si in practica internationald a
firmelor romanesti. in doctrina juridica s-au conturat doua opinii diferite cu referire la
calificarea juridicd a clauzei primului refuz. Astfel, unii autori'* considera ca aceasta este o
clauza de adaptarea a contractului la noile imprejurdri alaturi de clauza clientului cel mai
favorizat si de clauza ofertei concurente, in timp ce altii'? o incadreaza in ceea ce ei
denumesc grupa clauzelor de continuare a raporturilor contractuale, aldturi de promisiunea
unilaterald de a contracta, promisiunea bilaterald de a contracta si pactul de preferinta.
Clauza primului refuz exprimd un antecontract unilateral afectat de o conditie suspensiva
potestativa simpla prin care partile nu determind conditiile viitorului contract, acestea
determinandu-se ulterior, Tn etapa negocierii contractului, aspect ce constituie una din
deosebirile esentiale dintre clauza de fatd si promisiunea unilaterald de a contracta.

Deosebirea fata de clauza clientului cel mai favorizat este data de faptul ca, in timp
ce clauza primului refuz ofera beneficiarului o optiune pentru o operatie nouad, viitoare si
eventuald, clauza clientului mai favorizat are ca scop modificarea unui contract in curs prin

®Mircea N. Costin, Sergiu Deleanu, Dreptul Comertului International, Partea Speciald, Editura

Lumina Lex, Bucuresti, 1997, p. 174-175.

10Stefan Scurtu, Dreptul comertului international, Ed. Universitaria, 2003, p. 120-121

'R, Munteanu, Mircea N. Costin, op. cit., loc. cit.

2Tydor R. Popescu, Ion Flondrea, Dreptul Comertului International, Constanta 2000, p. 131-132;
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referire la conditiile mai favorabile aparute in relatiile uneia dintre partile contractante si un
tert. Suntem in prezenta unei conditii suspensive deoarece promitentul se obligd sa acorde
preferinta beneficiarului numai daca in viitor se va decide sa incheie acel contract. Decizia
lui 1n acest sens trebuie sa intervind in termenul convenit de parti sau, daca partile au omis
sa precizeze un astfel de termen, se va lua in considerare termenul uzual in practica
contractuald. Conditia este potestativa simpla dar nu purd deoarece realizarea ei nu depinde
exclusiv de vointa promitentului ci de imprejurarile care 1-ar putea determina in viitor sa
incheie contractul. Domeniul acestei clauze il formeaza raporturile dintre partenerii care au
avut relatii de colaborare relativ durabile, efectele sale facilitind extinderea arealului
colaborarii dintre parti dincolo de previziunile contractului initial prin aceea ca se acorda
uneia dintre ele un drept de preferinta pentru operatii viitoare, incd nedeterminate.

Clauza primului refuz poate imbraca formele cele mai diverse, atdt in contractele
de vanzare-cumparare dar si in alte operatiuni juridice precum contractele de societate,
inclusiv cele cu participare straina, in contractele de cooperare economica internationald al
caror obiect este realizarea in comun a unor unitdti de productie pe teritoriul uneia dintre
parti, aceasta din urma
acordand celeilalte beneficiul primului refuz pentru achizitionarea unei parti din produsele
unitatii respective.

In ceea ce priveste efectele clauzei primului refuz, obligatia promitentului de a
acorda preferintd nu existd atat timp cit conditia suspensiva nu s-a realizat (pendente
conditione). Cu toate acestea beneficiarul poate ceda dreptul siau de creantd corelativ
obligatiei promitentului unui tert in aceleasi conditii ca la promisiunea unilaterald, dar cu o
rezerva: practica releva faptul cé aici caracterul intuitu personae este regula iar posibilitatea
de cesiune este exceptia, in timp ce la promisiunea unilaterala este invers.

in cazul in care conditia se realizeaza eveniente conditione, adici promitentul se

decide sa incheie contractul, el este obligat sa propund acest lucru in primul rand
beneficiarului si deci va trebui sa-1 notifice pe acesta, notificarea nefiind insd obligatorie.
Promitentul are dreptul de a testa piata pentru a se documenta asupra conditiilor oferite de
tert, avand astfel posibilitatea de a afla nivelul preturilor aplicate in zona pe care sa le poata
compara cu cele propuse de beneficiar. Optiunea beneficiarului, respectiv dreptul acestuia
de a refuza sau accepta contractul cu promitentul, este elementul pe care partile pun
accentul in cazul clauzei primului refuz spre deosebire de actul de preferintd. Daca
beneficiarul accepta in termenul stabilit sau cel uzual contractul, acesta se incheie pentru
viitor ca si in cazul promisiunii unilaterale de a contracta.
Refuzul beneficiarului, fie si nemotivat, sau tdcerea lui pana in momentul expirarii
termenului atrage caducitatea clauzei si permite promitentului posibilitatea de a lansa oferta
de a contracta unui tert. Dacd promitentul incalcd obligatia de prioritate fatd de
beneficiar si incheie in mod direct contractul cu terful sdu, beneficiarul este indreptatit la
daune interese care vor fi egale cu castigul nerealizat lucrum cessans de beneficiar ca
urmare a neincheierii contractului cu el. Printr-o clauza compromisorie, pértile pot conveni
ca in caz de litigiu privind despagubirea beneficiarului sa decida arbitrajul.

In dreptul roman se aplici lex contractus iar daci partile nu confera arbitrului o
competentd expresd, acesta nu ar putea pronunta o hotdrare care sa {ind loc de contract
comercial international intre promitent si beneficiar, chiar daca promitentul si-a manifestat
vointa de a contracta cu un terf. Cu toate acestea beneficiarul poate sd ceard interzicerea
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incheierii unui contract Tntre promitent si tert, pe calea unei ordonante presedentiale, in baza
dispozitiilor art. 581 Codul de procedur civila.™

7. Clauza de forta majori. Profesorul T. R. Popescu a evidentiat faptul ca in
practica internationald exista trei tipuri de definitii pentru cazurile de forta majora™. Astfel,
este vorba, mai Tntéi, de o definitie sintetica, potrivit careia prin caz de forta majord se
inteleg imprejurarile imprevizibile si insurmontabile care au Tmpiedicat partea sa execute
contractul. Potrivit articolului 79 din Conventia Natiunilor Unite asupra contractelor de
vanzare internationald de marfuri de la Viena, “o parte nu este raspunzatoare de
neexecutarea  oricarei obligatii a sa dacd dovedeste cd aceastd neexecutare este
determinatd de o piedica independentd de vointa sa i cd nu se putea astepta in mod
rezonabil din partea ei sd o ia In considerare la momentul incheierii contractului, sa o
previna ori depaseascd sau si prevind ori si-i depaseasca consecintele.” In acelasi sens se
afla definit cazul de forta majora si in Conditiile generale de livrare ale C.A.E.R., 1968/75,
care dispun: “Prin caz de fortd majora se inteleg imprejurarile care au intervenit dupa
incheierea contractului ca urmare a unor evenimente extraordinare, neprevazute si
inevitabile, pentru una din parti".

Pe de alta parte, o definitie analiticd, care consta in faptul ca se enumera toate situatiile
imaginabile care ar putea fi considerate cazuri de fortd majord. Aceastd definitie,
caracteristica sistemului anglo-saxon, se regaseste si In cuprinsul unor conditii generale
elaborate sub egida Comisiei Economice pentru Europa a Natiunilor Unite ca, de exemplu,
in Conditiile generale privind furnizarea si montajul materialelor de exipament la import §i
la export. Tmprejurarile care pot constitui fortdi majora difera in functie de obiectul
contractului. In general, enumerarea cuprinde diverse situatii, precum: calamitatile naturale,
actele puterii publice, conflictele armate sau alte conflicte grave, conflicte de munca
grave, dificultatile de transport, aprovizionare, restrictia utilizarii energiei, etc. Dintre
imprejurarile care nu sunt asimilate fortei majore, amintim: lipsa capacitatii intreprinderilor
producitoare, lipsa spatiilor de depozitare ale beneficiarului, livrarea cu intarziere de catre
subfurnizor a unor subansamble, incapacitatea temporard de muncd a unor muncitori®. Tn
fine, o definitie mixtd, care cuprinde atat o formulare sintetica cét si o enumerare exempli
gratia a principalelor cazuri de fortd majora. Definitia care acopera cel mai bine varietatea
de situatii care pot fi considerate ca avand caracteristicile fortei majore, este aceasta din
urma, ea fiind si cea mai des Intélnita in practica.

In cuprinsul fiecireia din cele trei definitii se regisesc urmatoarele elemente:
caracterul imprevizibil, insurmontabil si exterior celui ce il invoca, faptele intervenite
ulterior incheierii contractului si care au impiedicat executarea acestuia, debitorul aflandu-
se in imposibilitate absolutd de a executa contractul fard nici o vind. Pentru a interveni
exonerarea de raspundere a debitorului, se mai cer indeplinite urmatoarele doud conditii:
anuntarea de catre debitor a cazului de fortd majora si dovada acesteia din urma.

Scopul anuntarii celeilalte parti despre situatia de fortd majora este ca aceasta sa
poata lua toate masurile pentru limitarea prejudiciului cauzat ca urmarea a neexecutarii

BMircea N. Costin, Sergiu Deleanu, Dreptul Comertului International, Partea Speciald, Editura
Lumina Lex, Bucuresti, 1997, p. 200-207; Tudor R. Popescu, lon Flondrea, Dreptul Comertului
International, Constanta 2000, p. 131-133; Tudor R. Popescu, Dreptul Comertului International,
Editura Didactica si Pedagogica, Bucuresti 1983, p. 190-191
“Tudor R. Popescu, Dreptul Comertului International, Editura Didacticd si Pedagogica, Bucuresti
1983, p. 190-191
5 Stefan Scurtu, Dreptul comertului international, Ed. Universitaria, 2003, p. 127-128
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contractului. De multe ori clauza de fortd majora prevede obligatia partilor de a coopera
pentru inldturarea efectelor negative aparute, in sensul de a limita pagubele si de a salva
contractul fie prin renegocierea acestuia, fie prin readaptarea sa la noile imprejurari cu
ajutorul unui arbitru. in comertul international, in principiu, survenirea unei imprejurari de
fortd majora nu conduce la rezilierea contractului, ci la suspendarea lui.

Notificarea se face, de reguld, prin comunicare scrisd, dar este posibila si
comunicarea telefonicd, confirmata ulterior in scris. Daca partile au stabilit, in prealabil, un
termen pentru notificare, este recomandabil ca el sa fie calculat de la momentul la care
partea ce invoca ivirea evenimentului de fortd majora a aflat sau trebuia sa aiba cunostiinta
despre aparitia sa. Sanctiunea nerespectarii prevederii contractuale privind anuntarea fortei
majore in termenul stabilit in contract este obligarea debitorului de a plati despagubiri
creditorului pentru prejudiciul pe care acesta l-ar fi putut evita prin primirea avizului,
exceptie facand cazul in care insdsi anuntarea a fost impiedicata de un caz de fortd majora.
Aceasta sanctiune se aplica si dacd partile nu au prevazut-o in contract. Mai mult, partile
pot s prevada in contrcat sanctiunea decaderii debitorului din dreptul de a invoca forta
majora dacd acesta nu a avertizat cealaltd parte despre survenirea cazului de forta
majora™® ' Clauza de fortd majora trebuie sau poate si prevada si mijloacele prin care
partea ce o invocad sa o poatd si dovedi. Aceastd dovada poate fi certificatd de catre un
organ autorizat al statului respectiv (Camera de comert, Consulul tarii parte la contract,
etc.). Articolul 161 alin. 2 din Legea nr. 105/1992 prevede ca: “proba faptelor se face
potrivit legii locului unde ele s-au produs.” in ceea ce priveste interpretarea faptelor,
aceasta revine partilor si arbitrilor. Evenimentele de fortd majora care sunt notorii, cum ar fi
existenta starii de razboi intr-o anumitd zona, pot fi luate in considerare de instanta arbitrala
dacéd sunt cunoscute de catre arbitri, iar partile nu le contesta.

8. Clauza de hardship (de impreviziune). Aceastd clauza este intdlnita sau
cunoscutd in doctrina roméaneasca sub daud forme si anume “hardship” sau “substantial
hardship”, forma provenita din limba engleza, respectiv “clauza de impreviziune” (clause
d’imprevision), formd ce provine din limba franceza. Se numeste hardship stipulatia
contractuald care permite modificarea continutului unui contract atunci cand, pe parcursul
executarii sale, se ivesc unele evenimente care afecteaza echilibrul contractual, schimband
substantial elementele si datele pe care partile le-au avut in vedere in momentul
contractarii, creand pentru una dintre par{i consecinte atit de oneroase In executarea
propriei obligatii, incét ar fi inechitabil s le suporte singura. Esential este faptul ca aceste
evenimente se produc sau apar fard culpa vreunuia dintre contractanti si pe care, oricat ar fi
fost de rezonabili si prudenti, nu le-ar fi putut prevedea in momentul Tncheierii contractului.

Clauza de hardship este o creatie a practicii anglo-saxone, folosirea ei de citre
parti integrandu-se in tendinta dominanta de asigurare a stabilitatii contractelor de comert
exterior, prin promovarea unor mecanisme juridice susceptibile si permitd adaptarea
acestora la conjunctura dinamica a pietei. Din perspectiva noilor tehnici juridice, continutul
contractului nu este niciodatd definitiv, el putand sa fie repus in cauza potrivit procedurii
complexe de renegociere a eventualelor litigii, imaginata de catre parti.

Conventia Natiunilor Unite asupra contractelor internationale de vanzare de
marfuri prevede cad: “O parte nu este responsabild de neexecutarea vreuneia din obligatiile
sale daca dovedeste ca aceastd neexecutare se datoreaza unui impediment independent de
vointa sa si cd, Tn mod normal nu era de asteptat sid-lia in consideratie la momentul

16 Stefan Scurtu, op. cit., p. 130-131.
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incheierii contractului, sd-1 prevind, si-1 surmonteze ori sd-i prevind sau sa-i surmonteze
consecintele. Daca neexecutarea de citre o parte se datoreaza neexecutarii de catre un tert
pe care ea l-a insarcinat sd execute, in intregime sau partial contractul, aceasta parte nu
este exoneratd de raspundere decat in cazul: cand ea este exonerata in virtutea dispozitiilor
paragrafului precedent; cand tertul ar fi el insusi exonerat daca dispozitiile acestui paragraf
i-ar fi aplicabile. Exonerarea prevazuta prin prezentul articol produce efect pe timpul
duratei impedimentului. Partea care n-a executat trebuie si avertizeze pe cealaltd parte
despre impediment si efectele lui asupra capacitatii sale de a executa. Daca avertismentul
nu ajunge la destinatie intr-un termen rezonabil, plecand de la momentul cand partea care n-
a executat a cunoscut sau ar fi trebuit sd cunoasca impedimentul, aceasta este obligata la
despagubiri pentru pagubele provocate de aceastd lipsd de receptionare. Dispozitiile
prezentului articol nu interzic unei parti sa exercite drepturile sale, altele decét acelea de a
obtine despagubiri, in virtutea prezentei Conventii.”

O trasatura definitorie a tuturor riscurilor, implicit sia clauzei de
hardship, este aceea ca evenimentul de hardship trebuie sa fie exterior vointei partilor si
imprevizibil in momentul incheierii contractului. Cauzele care provoaca hardship pot fi
imprejurari de orice natura, riscuri valutare sau nevalutare, dar partile pot limita aplicarea
clauzei la o anumita categorie de riscuri sau la riscuri care vizeaza un anumit domeniu de
activitate. Partea afectatd de cauza de hardship trebuie sa aduca la cunostinta celeilate parti
acest lucru, prin notificare, Intr-un anumit termen, precizand evenimentul de hardship,
consecintele sale, dovezile sustinerilor invocate si modalitatea in care considera ca poate fi
adaptat contractul. Cealalta parte poate recunoaste sau contesta situatia de hardship, in acest
din urma caz partea interestd putdndu-se adresa unui expert sau unui arbitru in vederea
stabilirii daca Tmprejurdrile intrunesc sau nu conditiile de hardship. Daca se stabileste
inexistenta situatiei de hardship, contractul continui si-si produci efectele. In situatia
inversa, partile poartd negocieri in vederea adaptarii contractului, mai exact, in vederea
restabilirii echilibrului contractual existent in momentul incheierii. Dacd s-a stabilit
existenta clauzei de hardship si o parte refuza sd negocieze modalitatea de adaptare a
contractului sau o face cu rea-credintd, cealaltd parte are dreptul s solicite daune interese
compensatorii Tn temeiul contractului.*®

Daca negocierile in vederea adaptérii contractului esueaza, clauza de hardship
poate cuprinde solutia rezilierii de plin drept a contractului.
In misura in care comertul international depdseste sfera intereselor pur private spre a
exprima interesul statelor, la randul lor, contractele prin care se realizeazd cooperarea
economicd internationald depasesc sfera dreptului civil spre a imprumuta caractere si functii
din domeniul dreptului public. In practica internationald se desemneaza tot mai mult
tendinta ca in locul principiului fortei obligatorii a contractului, cu putere de lege intre parti,
sa se consacre principiul adaptarii contractelor la noile Tmprejurari. Asadar, clauzele care au
impus in comertul international noi tipuri de contracte, au impus, in acelasi timp, noi tipuri
de clauze contractuale privind viitorul contractului®’.

7 Tudor R. Popescu, op. cit., p.195-196
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