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L offre et son acceptation sont les deux éléments de la volonté de contracter, ainsi
leur concordante rencontre donne naissance a la volonté de contracter. L’analyse de ces
deux éléments de la volonté est réalisée & partir des aspects généraux, des conditions qui
doivent étre accomplies allant jusqu’aux aspects concernant leur révocation et la
responsabilité incombant dans ces situations. On a aussi analysé des cas concrets de
Dactivite commerciale courante comme par exemple le régime juridique des offres
réalisées a ['occasion des négociations, plus exactement [’établissement de la
responsabilité en cas d’interruption des négociations et en quelle mesure les offres
formulées dans ces conditions obligent-elles ou non dans une situation d’interruption des
négociations ou au cas d offres réciproques et simultanées etc.

1. Preliminarii. Contractul ia nastere prin acordul de vointd al partilor asupra
clauzelor contractuale, acord ce se realizeazd prin intilnirea concordantd a ofertei cu
acceptarea ofertei; oferta si acceptarea ofertei sunt cele doud elemente ale vointei de a
contracta prin Intdlnirea carora se realizeaza acordul de vointa.

Oferta’, numiti si policitatiune sau "propunere", este manifestarea unilaterald de
vointa adresata de o persoand altei persoane ori publicului in general, in scopul incheierii
unui contract’. Pentru valabilitatea ofertei nu se cere, n principiu, Tndeplinirea vreunei
conditii. Astfel, oferta poate fi expresd (in scris sau verbal), dar, in anumite conditii, §i
tacitd; desi simpla ticere nu are o anumiti semnificatie juridica®, in anumite situatii aceasta
poate sd produca efecte juridice in anumite circumstante: spre exemplu, cazul unui taxi care
se afla Intr-o statie si este liber, considerandu-se ca acesta se afld intr-o oferta continud sau
tacita reconductiune cand locatarul foloseste lucrul inchiriat, desi contractul a incetat, iar
locatorul nu-1 impiedica sa-1 foloseascd, situatie in care contractul se considera prelungit
(art. 1437 si 1452 C.civ.)*; un alt exemplu il constituie art. 376 C. com. potrivit caruia
"comerciantul care nu vrea sa primeascd o insarcinare este dator, In cel mai scurt termen
posibil, s faca cunoscut mandantului neprimirea", iar art. 382 C. com. precizeaza ca
mandatarul are obligatia de a Incunostiinta fard intarziere pe mandant despre executarea
mandatului, iar dacd mandantul, primind Incunostintarea, intirzie sa raspunda, se considera

! 1n art. 3 alin. 1 lit. o din Legea nr. 357/2005 privind bursele de marfuri, oferta este definita ca fiind
manifestarea ferma de a contracta, materializata printr-o instructiune de vanzare sau de cumpérare in
care sunt consemnate cel putin marfa, pretul in forma determinatd sau in formad determinabild si
modalitatea de negociere a ofertei pe o piatd administratd de o bursd de marfuri.

2 Oferta da nastere unui raport juridic numai dac este acceptata de citre destinatar.

% A se vedea in acest sens sentinta nr. 36 din 25 martie 1996 pronuntati de Curtea de arbitraj
international de pe langa Camera de Comert si Industrie a Romaniei in Revista de Drept Comercial
nr. 7-8/1996 p. 152-153. Tribunalul arbitral, in esentd, a retinut ca simpla tacere a destinatarului
ofertei nu poate avea valoarea unei acceptdri, intrucat in aceasta materie regula qui tacit consentire
videtur se aplicd numai in mod exceptional; este adevarat ca jurisprudenta a admis, in anumite cazuri,
tacita acceptare, dar numai atunci cand prezumtia de acceptare a rezultat din circumstantele speciale
ale cauzei.

* Pentru negarea ticerii ca izvor de obligatii a se vedea LL. Georgescu si I. Bicanu, Drept comercial
roman, Ed. Lumina Lex, Bucuresti, 1994, p. 30.



Revista de Stiinte Juridice

ca a acceptat executarea manadatului, chiar dacad mandatarul a depasit limitele mandatului.
Cu toate acestea, agsa cum a retinut si Curtea Suprema de Justitie® acceptarea tacitd sub toate
aspectele sale trebuie s rezulte din manifestdri neindoilenice de vointa, astfel ca, spre
exemplu, mentionarea de catre emitent pe facturd a unei penalitati constituie o manifestare
unilaterald, factura facand dovada in favoarea emitentului doar asupra elementelor esentiale
ale contractului:cantitate de marfa, pret, receptie.

Oferta poate fi adresata uneia sau mai multor persoane determinate sau unor
persoane nedeterminate, adicd publicului, spre exemplu expunerea marfurilor in vitrina spre
vanzare cu indicarea preturilor®. Oferta poate fi ficutd cu termen sau fird termen, dupa
cum in oferta s-a prevdzut un termen sau nu in care trebuie sa fie acceptata; cu privire la
astfel de oferte s-a incercat in literatura juridica de specialitate’ o diferentiere intre notiunea
de policitatie (oferta cu termen facutd unor persoane determinate), care ar fi o manifestare
unilaterald de vointa si oferta fard termen facuta unor persoane nedeterminate, care ar fi un
simplu fapt juridic.

2. Conditiile ofertei. nainte de orice, se poate afirma, ca oferta trebuie sa
indeplineasca conditiile generale ale consimtamantului®, care vor fi amintite imediat. Tn
primul rand, oferta trebuie sa fie o manifestare de vointa reald si constientd, serioasa si
ferma, adica sa contind un angajament juridic neindoielnic (animus contrahendi negotii).
Oferta ficutd in gluma (iocandi causa), din curtoazie sau complezenta ori daca este facuta
sub conditie pur potestativa in conditiile art. 1010 C.civ., nu este valabila.

Oferta trebuie sd fie fermd®, cdci in caz contrar este considerati o ofertd
publicitara™® (prospectivi) care nu constituie un angajament propriu-zis, ci doar constituie o
invitatie pentru eventuale negocieri; spre exemplu, trimiterea catre o societate comerciald a
unor prospecte, cataloage, mostre, tarife etc. nu constituie o ofertd ferma, ci doar o oferta
publicitara'. Cu privire la aceste oferte in literatura juridica unii autori® au sustinut ci
acestea au caracterul unor oferte contractuale, nefiind simple invitatii pentru a contracta.
Fata de aceasta opinie s-au adus urmatoarele critici:

- ofertantul nu are posibilitatea de a-si adapta oferta anumitor situatii care ar
determina, spre exemplu, cresterea preturilor ori sistarea vanzarilor;

- ofertantul s-ar afla, la un moment dat, in situatia de a nu putea satisface toti
clientii (acceptantii);

- neseriozitatea ori nesiguranta de a incheia contractul (posibilitatea ofertantului de
a-1 refuza pe accpetant invocand spre exemplu faptul ca marfa s-a terminat).

ScsJd., sectia comerciald, decizia nr. 1090/2001, decizia nr. 2821/2001 in Pandectele Roméne, nr.
4/2002, p. 71.

8 art. 365 alin. 2 din Proiectul Codului comercial din 1938 prevede cd "faptul de a expune marfuri cu
aratarea pretului se socoteste insé ca o propunere de contractare”.

7J. L. Aubert, Notions et roles de I'offre et de I'accptation dans la formation du contract, LGDJ, Paris,
1970, p. 194-195.

® A se vedea, I. Dogaru, coord., Drept civil. Teoria generala a actelor cu titlu gratuit, Ed. All Beck,
Bucuresti, 2005, p. 24-27; Sevastian Cercel, Drept civil. Actul juridic civil. Teoria probelor, Ed.
Universitaria, Craiova, 2006, p. 59-62.

% art. 30 alin. 1 din O.G. nr. 68/1997 prevede ci pentru a fi valabild, oferta trebuie sa fie ferma, s fie
formulata in mod expres, verbal sau n scris.

0 Art. 14 alin. 1 din Conventia de la Viena privitoare la vanzarea internationald de marfuri, oferta de
a contracta trebuie dd denote vointa autorului de a se angaja in caz de acceptare.

1 Fr. Collart Dutilleul, Ph. Delebecque, Contrats civils et commerciaux, Dalloz, Paris, 1998, p. 80.

12 E. Ghergutd, Conventiuni la distant3, Tipografia Roméneasca, Timisoara, p. 84-86.
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in sensul de a considera aceste oferte ca simple invitatii pentru a contracta este si
Proiectul Codului comercial din 1938 care in art. 365 alin. 1 prevede ca "trimiterea de
tarife, preturi-curente §i alte similare nu constituie o propunere de contractare". S-a
considerat ca nu constituie o ofertd ferma, propunerea de a vinde care contine clauza prin
care ofertantul isi rezerva dreptul de a confirma expres incheierea contractului ulterior
comenzii formulate de catre acceptant, desi oferta este completa, continand date despre bun,
pret ete.®

Pe de alta parte, oferta trebuie sa fie neechivocd; spre exemplu, expunerea unor
marfuri intr-o vitrind fara specificarea preturilor, nu poate fi consideratd ca neaparat o
oferta, existand posibilitatea ca acele bunuri sa fie expuse doar cu scop decorativ.

Oferta trebuie si fie precisa si completd, adicd si cuprindi toate elementele™
necesare pentru incheierea contractului; art. 39 C.com. prevede ca daca destinatarul ofertei
completeaza oferta, addugand elemente noi se formeaza o noua propunere (o contraofertd)
care trebuie si fie acceptati de ofertantul initial pentru a se incheia contractul®®. Spre
exemplu, Tn cazul contractului de vanzare-cumpdrare s-a considerat cd elementele esentiale
pe care trebuie si le cuprinda oferta sunt cele privitoare la bunul vandut si pret*®; in practica
judiciara franceza s-a considerat ca nu constituie o ofertd de vanzare completd a unui teren
acea ofertd ce nu specifici amplasamentul terenului®’

Nu are importanta dacd clauzele din ofertd asupra caroa exista divergente au un
caracter principal sau accesoriu. Asa cum s-a retinut in practica judiciara "conditiunile puse
la acceptare fac sa se considere refuzata propunerea, careia i se substituie o propunere noua,
chiar daca conditiunile se refera la modalititi simplu accesorii ale contractului"*®, Totusi, in
toate cazurile acest text este interpretat restrictiv, considerandu-se ca "nu orice deosebire
intre propunere si acceptare face ca acceptarea sa se considere conditionatd sau limitata, ci
judecatorul de fond cautad prin interpretarea propunerii $i a acceptarii sa stabileasca daca
partile au cazut de acord asupra tuturor elementelor esentiale ale contractului si in acest caz
contractul este perfect, chiar dacd In acceptare se fac oarecare rezerve in ce priveste
executarea conventiei"'?. Consideram, avand in vedere dispozitiile art. 39 C. com., ci astfel
de hotarari sunt criticabile, intrucdt in cuprinsul acestui articol nu se face nici o distinctie
intre clauze importante §i clauze mai putin importante; pe langé faptul ca importanta unor
astfel de clauze este datd de natura contractului, uzurile comerciale etc., aprecierea se poate
face numai raportat la vointa celui ce a formulat conditia sau limitarea in cauza si raportat
la interesele lui. Atat timp cat acceptantul a formulat o conditie sau limitare, inseamna ca
pentru el prezinta importangézo.

13 Cass. com., 16 avr. 1991, Revue trimestrielle de droit civil, nr. 1/1992, p. 78-79.
% adica cele previzute de art. 948 C.civ.
18 "Chiar ticerea pastrati de vAnzitor fati de propunerea de noi conditiuni facuta de citre cumpiritor,
poate sa valoreze ca acceptare definitiva a contractului astfel modificat, daca judecatorul a stabilit ca
aga se purtau partile cu ocazia altor contracte similare practicate anterior" (Cas. Napole, decizia din 18
septembrie 1914, in M.A. Dumitrescu, Codul de comerciu adnotat, Ed. Cugetarea, Bucuresti, vol. II,
1926, p. 103).
16 Art. 14 alin. 1 din Conventia de la Viena privind vAnzarea internationald de mirfuri, o propunere
este suficient de precisd in cazul in care denumeste marfurile i, expres sau implicit, stabileste
cantitatea si pretul sau da indicatii care permit sa le determine.
17.C. Ap. Aix-en-Provence, 7 nov. 1990.
18 Cas. Torino, decizia din 27 iulie 1905, in M.A. Dumitrescu, Codul de comerciu adnotat, Ed.
Cugetarea, Bucuresti, vol. II, 1926, p. 108.
19 Cas. Torino, decizia din 31 octombrie 1921, Tn Pandectele Romane, 1923, vol. 11, p. 27.
2 Jon Turcu, Liviu Pop, Contracte comerciale. Formare si executare, vol. I, Ed. Lumina Lex,
Bucuresti, 1997, p. 125.
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Conditia ca oferta sa fie precisa nu Inlatura partilor posibilitatea sa stabileasca ca
un anumit element al contractului sa fie determinat in viitor, spre exemplu partile pot stabili
ca pretul 2 de vanzare si fie stabilit de un tert sau in funtie de pretul pe care il vor avea
acele bunuri la bursa de marfuri in ziua perfectarii contractului; insa, aceastd conditie
presupune ca oferta s nu contina date ambigue, susceptibile de o interpretare echivoca®.

Prin ofertd completd nu trebuie sa se inteleagd o ofertd a carei acceptare sa fie
facutd sub forma unui simplu "da" sau "nu"; este suficient ca o oferta sd cuprinda
elementele esentiale ale contractului, existind posibilitatea ca unele amanunte sa fie
stabilite si de cdtre acceptant.

Oferta trebuie sa fie materializata tntr-un act pozitiv? din care sa rezulte fie expres
(scrisoare, telegrama, fax etc.), fie tacit intentia de a contracta.

Céand pentru un act legea prevede expres o anumitd forma, atunci si oferta trebuie
sa fie facutd in acea forma; spre exemplu, legea cere forma scrisa ad probationem pentru
contractul de asigurare?®; prima etapid pentru incheierea contractului de asigurare o
constituie declaratia (cererea) de asigurare (oferta de a contracta) care Incorporeaza
manifestarea intentiei de a incheia contractul si care trebuie facuta in scris®.

Oferta sa ajunga la persoana cu care ofertantul doreste sd contracteze. sa cum am
precizat mai inainte oferta poate fi adresatd unor persoane determinate (ad certam
personam) sau nedeterminate, adicd publicului (ad incertam personam). Tn primul caz
ofertantul doreste sd contracteze doar cu o anumitd persoand, avand in vedere calitdtile ei
(spre exemplu, in contractele intuitu persoanae); daca oferta ajunge la o altd persoana
contractul nu va putea fi Tncheiat.

3. Regimul juridic al ofertelor realizate cu ocazia unor negocieri. Importanta
stabilirii regimului juridic al unor astfel de oferte este legata de problema raspunderii in caz
de intrerupere a unor negocieri si in ce masura ofertele facute in astfel de conditii obliga sau
nu in caz de intrerupere a negocierilor. Dificultatea analizarii porneste de la doua principii:
pe de o parte orice persoana poate intrerupe negocierile, aceasta posibilitate avand la baza
principiul libertarii contractuale, pe de altd parte cei ce participa la negocieri sunt prezumati
a fi de buna-credinta, toti avand un scop ce doresc a-l atinge prin negocierile respective.

Greutatea stabilirii unei raspunderi intervine in cazul in care Iintreruperea
negocierilor a fost facuta cu rea-credintd, abuziva sau una din parti a pornit negocieri desi
nu avea intentia de a le finaliza si de a contracta, cazuri in care este foarte dificil a analiza
in ce masurd intreruperea a fost abuzivd sau cum se poate stabili cd acea persoand in
realitate nu a dorit o finalizare, adica sa incheie un contract, dificultate accentuata si de
faptul ca negocierile in cele mai multe cazuri sunt verbale. Astfel de fapte atrag o
raspundere delictual, partea putind fi obligati la plata de daune-interese compensatorii. Tn
acest sens, jurisprudenta franceza este exigenta si considera ca tratativele trebuie sa poarte
amprenta loialititii si a bunei credinte®. De altfel, la nivel european se manifesti un interes

2! Tncheierea contractului nu presupune in mod obligatoriu stabilirea modalitatilor de plati a pretului,
afara de cazul in care partile au stabilit prin acordul lor de vointd contrariul.
22 Com. 6 mars 1990, Jurisclasseur périodique, 1990 11.21583
2 D.D. Gerota, Teoria generald a obligatiilor comerciale in raport cu tehnica obligatiunilor civile,
Monitorul Oficial si Imprimeria Statului, Bucuresti, 1932, p. 63.
24 art. 10 din Legea nr. 136/1995 prevede: "Contractul de asigurare se Tncheie n scris. El nu se poate
dovedi prin martori chiar daci exista inceput de dovada scrisa".
% art. 13 din Legea nr. 136/1995 prevede cd "persoana care urmeaza si incheie asigurarea este
obligata sa raspunda in scris la intrebarile formulate de asigurator".
% phjlippe Malinvaud, Droit des obligations, Litec, Paris, 2005, p. 71-72.
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major pentru reglementarea perioadei precontractuale?’. In ceea ce priveste ofertele ficute
cu ocazia unor negocieri, acestea nu obligd in cazul in care negocierile au fost intrerupte,
destinatarul acestora neputandu-se prevala de ofertele respective, intrucat acestea au fost
formulate in anumite conditii cu scopul finalizarii unor negocieri, ce presupun concesii
reciproce, astfel cd sistarea negicerilor atrage implicit §i nevalabilitatea ofertelor respective.

4. Oferta cu termen. Modul de calcul al termenului. Termenul de acceptare a
ofertei poate fi stabilit de ofertant sau chiar de lege?®. Codul comercial nu prevede modul de
calcul al termenului stabilit intr-o ofertd. Dacd ofertantul prevede un termen pentru
acceptare , insa nu stabileste si modul de calcul, acest termen se calculeaza in ceea ce
priveste momentul de la care el incepe sa curgd, in functie de mijlocul de comunicare;
astfel, daca este vorba de scrisoare sau telegramd momentul este cel indicat de data de
expediere a postei, respectiv momentul predarii telegramei; daca se foloseste un fax sau
telex momentul este cel in care destinatarul primeste oferta.

in ceea ce priveste modul de clacul, daca termenul este pe zile se aplica sistemul
de calcul inclusiv (pe zile pline), iar daca termenul este pe saptimani, luni sau ani se aplica
dispozitiile art. 100 alin. 3 C. pr. civ. in schimb, art. 20 din Conventia de la Viena din 1980
contine astfel de dispozitii. Astfel, termenul de acceptare stabilit de ofertant intr-o
telegrama sau scrisoare incepe sa curgd din momentul in care telegrama este predata pentru
expediere sau de la data la care apare pe scrisoare ori, in lipsd, de la data mentionata pe plic.
Termenul de acceptare pe care ofertantul 1l stabileste prin telefon, prin telex sau prin alte
mijloace de comunicare instantanee, incepe sa curga din momentul in care oferta parvine
destinatarului.

Zilele de sarbatoare sau nelucritoare care cad in perioada in care curge termenul
de acceptare sunt cuprinse in calculul acestui termen. Totusi, daca notificarea nu poate fi
remisa la adresa ofertantului in ultima zi a termenului, pentru ca acesta cade intr-0 zi de
sarbatoare sau nelucratoare de la sediul ofertantului, termenul este prelungit pana la prima
zi lucratoare care urmeaza.

5. Revocarea ofertei. Problema revocarii ofertei se pune in cazul contractelor care
se incheie prin corespondentd, deoarece in aceastd situatie intre momentul notificarii ofertei
si momentul in care acceptarea ajunge la ofertant trece o anumita perioada de timp. Art. 37
C.com. prevede ca pand in momentul incheierii contractului, oferta §i acceptarea sunt
revocabile. Acest articol consacra principiul revocabilitatii ofertei, principiu ce decurge din
autonomia de vointa. Partile sunt libere sd se razgandeasca panad in momentul perfectarii
contractului. Jurisprudenta a retinut ca "propuitorul are drept sa retragd propunerea pana ce
nu a luat cunostintd de acceptare"”’. Manifestarea de vointi de a revoca oferta trebuie si
aiba loc mai nainte de perfectarea contractului. "Revocarea propunerii sau a acceptarii
pentru ca sa fie eficace este de ajuns sa fie manifestate in mod cert mai Tnainte ca
propunerea sau acceptarea sa ajunga la cunostinta celeilalte pati contractante macar cé acea
revocare soseste intr-un timp ulterior*

Trebuie 1nsa sa se facd distinctie dupa cum oferta a ajuns sau nu la destinatar:

27 Principiile Lando, Principiile Unidroit (art. 2.15.3 si 2.16), Proiectul Codului european al
contractelor al Academiei din Pavie (art. 7 i 9).
%8 Spre exemplu art. 30 din Legea nr. 52/1994 privind valorile mobiliare si bursele de valori (abrogati
prin Legea nr. 297/2004) prevedea céd termenul de valabilitate a unei oferte nu poate depasi 180 de
zile, termen la expirarea caruia oferta devine caduca
% Curtea de Apel Milano, decizia din 5 septembrie 1911, in M.A. Dumitrescu, op. cit., p. 106.
% Curtea de Apel Milano, decizia din 25 iulie 1911, in M.A. Dumitrescu, op. cit., p. 106
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1. daca oferta nu a ajuns la destinatar, ofertantul o poate revoca; trebuie ca
revocarea ofertei sd ajunga la destinatar cel mai tarziu odata cu oferta, fiind necesar deci un
mijloc de comunicatie mai rapid decat cel prin care s-a facut oferta.

2. daca oferta a ajuns la destinatar trebuie sd se faca distinctie dupa cum oferta se
refera la un contract sinalagmatic sau la un contract unilateral:

a) dacd oferta se referd la un contract sinalagmatic art. 37 C.com. stabileste ca
aceasta este revocabila.

Din dispozitiile acestui articol rezulti ca revocarea ofertei produce doua efecte. In
primul rand, dupa ce oferta a fost revocata chiar daca exista o eventuald acceptare a ofertei
revocate nu se poate considera ca fiind incheiat contractul, deoarece nu s-a realizat
consimtdmantul partilor, adicd nu a avut loc intdlnirea concordantd dintre oferta sl
acceptarea ofertei. In al doilea rdnd, dacd revocarea ofertei ajunge la cunostinta celeilalte
parti dupa ce aceasta intreprinsese executarea ofertei (este gresit a spune ca destinatarul
ofertei a inceput executarea contractului deoarece nu se poate spune cd s-a incheiat
contractul), atunci ofertantul va raspunde pentru daune interese.

b) daca oferta priveste un contract unilateral, aceasta este irevocabila. Art. 38
C.com. prevede ca "in contractele unilaterale propunerea este obligatorie indata ce ajunge la
cunostinta partii creia este facuta".

6. Raspunderea pentru revocarea ofertei. Temei juridic. Art. 37 C.com. are
urmatorul continut: "Pana ce contractul nu este perfect, propunerea si acceptarea sunt
revocabile. Cu toate acestea, desi revocarea mpiedica ca contractul sa devind perfect, daca
ea insd ajunge la cunostinta celeilalte parti, dupa ce acesta intriprinsese executarea lui,
atunci cel ce revoca contractul raspunde de daune interese". Din dispozitiile art. 37 C.com.
rezultd ca atat ofertantul cit si acceptantul in cazul contractelor sinalagmatice®! pot si-gsi
revoce oferta, respectiv acceptarea, pAna in momentul in care ajunge la cunostinta celeilalte
parti, moment ce marcheaza incheierea contractului; solutia este valabila gl in cazul in care
una din parti s-ar fi obligat s respecte un termen. Deci, atat ofertantul cét i acceptantul au
posibilitatea sa revoce declaratiile lor de vointd pana in momentul perfectarii contractului,
insd dacad una din parti a inceput executarea®, atunci cealaltd parte va raspunde de daune-
interese.

In literatura juridica unii autori au considerat ci numai acceptantul ar beneficia de
dispozitiile art. 37 C.com., deoarece numai el ar putea suferi o paguba. Consideram ca pot
exista cazuri in care si ofertantul ar suferi o pagubd; de altfel, chiar art. 37 C.com. nu
specifica, ci doar face vorbire de"cealaltd parte".

Consideram ca temeiul juridic al raspunderii pentru revocare®® fl constituie
caracterul obligatoriu al actului unilateral de vointa al ofertei si al acceptarii
ofertei® . Conditiile acordarii de daune si modul de calcul al acestora:

81 Caci in contractele unilaterale oferta e obligatorie indatd ce ajunge la cunostinta partii careia ii este
facuta (art. 38 C.com.).
%2 Este impropriu si se spund executarea contractului, deoarece acesta nu a fost incheiat.
% 1n literatura juridica s-au conturat trei teorii cu privire la acest temei:

a) teoria raspunderii intemeiate pe obligativitatea actului juridic de formatie unilaterala;

b) teoria antecontractului formulatd de Demolombe care considera ca ofertantul si-a asumat
obligatia de a mentine oferta un anumit timp, obligatie ce are o naturd contractuala;

¢) teoria raspunderii delictuale conform careia persoana care prin fapta sa cauzeaza unei alte
persoane un prejudiciu este obligata la repararea acelui prejudiciu-art. 998 C.civ. (pentru dezvoltare a
se vedea Alex Weill, Francois Terré, Droit civil. Les obligations, Dalloz, Paris, 1980 , p. 163-165; C.
Statescu, C. Barsan, Teoria generala a obligatiilor, Ed. All, Bucuresti, 1995, p. 44-46).
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a) sa fie vorba de un contract sinalagmatic;

b) partea sa fi inceput executarea;

c) partea care invoca prevederile art. 37 C.com. si fie de buna-credintd; nu este de
buna-credinta, spre exemplu, destinatarul ofertei cdnd desi prevede o revocare a ofertei,
totusi se grabeste sa inceapd executarea contractului; de asemenea o revocare intempestiva
a ofertei de catre ofertant atrage raspunderea sa.

Chiar ratiunea art. 37 C.com. este de a proteja pe cei care, fiind de bund-credinta,
au trecut la executarea prestatiilor.

d) partea nu poate sa ceard decat acele daune necesare pentru a-1 pune in situatia
dinainte de Inceperea executdrii.

De la regula prevazuta de art. 37 C.com., anume aceea ca oferta care se refera la
un contract sinalagmatic este revocabila, sunt admise doud exceptii:

- dacd in oferta este prevdzut un termen in care sa fie acceptatd, ea va fi pe durata
acestul termen irevocabila;

In legdtura cu aceasti exceptie se pune problema daci oferta este acceptatd in
termen Insd este revocatd de catre ofertant, se considera incheiat contractul. Unii autori
sustin ca este Incheiat contractul si deci trebuie executat, deoarece oferta a fost acceptata in
termen, in caz contrar ofertantul rispunzind pentru neexecutare®. Consideram ca in situatia
in care desi oferta este cu termen, iar acceptarea are loc inlduntrul acestui termen, nu se
poate sustine cd s-a incheiat contractul deoarece oferta fiind revocata ea nu s-a intalnit cu
acceptarea®.

- daca oferta nu cuprinde un termen in practica judiciara s-a considerat ca aceasta
este irevocabild o perioadad de timp suficientd ca destinatarul sd-si exprime vointa si sa fie
comunicata.

Daunele pe care pe poate solicita partea care a fost prejudiciatd ca urmare a
revocarii actului unilateral al celeilalte parti, constau in prejudiciul cauzat ca urmare a
neincheierii contractului; acestea diferd de daunele rezultdnd din neexecutarea contractului.

Partea prejudiciata va putea solicita toate cheltuielile efectuate de catre ea pentru
incheierea contractului (costul corespondentei, contravaloarea deplasarilor efectuate),
cheltuielile facute cu executarea contractului sau diferenta de pret datoratd scaderilor de
pret etc.

7. Caducitatea ofertei. Oferta devine caducd daca ofertantul persoana fizica
decedeaza pand in momentul in care contractul se perfecteaza® ori devine incapabil. Oferta
nu se transmite mostenitorilor, deoarece acestora li se transmit numai drepturi i obligatii
care existd in patrimoniul lui de cuius Tn momentul decesului®. in ceea ce priveste
comerciantul persoand juridica, administratorul numit de catre judecatorul sindic are si
atributia de stabili dacd mentine sau nu contractele incheiate de debitor (art. 18 lit. f din
Legea nr. 64/1995); in cazul falimentului, nu mai pot fi incepute acte noi, ci doar executate
contractele deja incheiate, ceea ce insemna cé oferta devine caduca intr-0 astfel de situatie.

% Colin et Capitant, t. 11, nr. 46, Baudry-Lacantinerie et. Barde, t. I, nr. 33.

* T.R. Popescu, Petre Anca, Teoria generali a obligatiilor, Ed. Stiintifica, Bucuresti, 1968, p. 72.

% vezi pentru dezvoltare C. Statescu, C. Barsan, op.cit., p. 46-47.

% concluzie ce rezulti din dispozitiile art. 814 C.civ. conform ciruia "acceptarea poate fi facuti sau in
act sau printr-un act autentic posterior, mai inainte insa de moartea celui ce daruieste ...".

% A. Weill, F. Terre, op.cit.,, p. 160; D.D. Gerota, op.cit., p. 78; I.L.Georgescu, Drept comercial
roman, Teoria generald a obligatiilor comerciale, Probele. Contractul de véanzare-Cumparare
comerciald, Ed. Lumina Lex, Bucuresti, 1994 , p. 32.
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8. Oferte reciproce simultane. Ipoteza este urmatoarea: o persoand face o ofertd
de vanzare a unor produse, iar o altd persoand face o ofertd de cumparare a unor astfel de
produse in conditii contractuale identice, iar ofertele lor se incruciseaza. Problema care se
pune este daca putem sd considerdm oferta uneia dintre persoane drept acceptare si astfel
contractul sa poata fi Incheiat. Consideram ca desi ambele persoane se afla in acord deplin
in ceea ce priveste elementele contractuale, totusi fiecare oferta isi pastreaza acest caracter.
Nu putem considera una din oferte drept acceptare, deoarece intentia partilor a fost de a
face o oferta®.

9. Oferta si antecontractul (promisiunea de a contracta). Oferta si
antecontractul sunt doua institutii diferite deoarece in timp ce prima este un act juridic
unilateral, cea de a doua este un act juridic bilateral, adicd un adevérat contract.
Promisiunea de a contracta este unilaterald cand una dintre parti se obliga fata de cealalta
parte de a incheia Tn viitor la cererea acesteia un contract ale carei conditii sunt stabilite
chiar in promisiunea de contract. Dacad ambele parti se obligd sa incheie In viitor un
contractatunci promisiunea este bilaterala.

Oferta de a contracta se mai deosebeste de antecontract (promisiunea de a
contracta) sl datorita faptului ca:

a) decesul ori incapacitatea partilor survenite dupa incheierea antecontractului nu
atrage caducitatea sa;

b) nerespectarea antecontractului de catre una din parti atrage raspunderea
contractuald a acesteia;

c) obligatia sau dreptul ce rezulta dintr-o promisiune de a contracta pot face
obiectul unei transmisiuni Tntre vii sau mortis causa.

10. Acceptarea ofertei. Definitie. Acceptarea ofertei reprezintd manifestarea
unilaterald de vointd prin care persoana careia i-a fost adresatd oferta declard ci este de
acord sa incheie contractul in conditiile aratate in oferta. Pentru valabilitatea acceptarii nu
este necesar, in principiu, sd se indeplineascad o anumita forma; acceptarea poate fi facuta in
scris sau verbal. Acceptarea ofertei poate fi expresa atunci cand destinatarul ofertei declara
ca este de acord cu conditiile prevazute in ofertd, si tacitd cand acceptarea se deduce dintr-
un fapt juridic lato sensu din care rezulta in mod neindoielnic vointa destinatarului ofertei
de a o0 accepta; spre exemplu, executarea, inceperea executarii sau promisiunea de a executa
contractul.

Simpla tacere nu valoreazd acceptare, regula qui tacet cum loqui debetur
consentire videtur (cine tace cand putea si trebuia sd vorbeasca se considera a fi de acord)
aplicAndu-se in mod exceptional. Faptul ca ticerea nu este izvor de obligatii rezultd chiar
din dispozitiile art. 35 alin. 1 C. com., care prevede ca nu este considerat incheiat cotractul
daca acceptarea ofertei nu a ajuns la cunostinta ofertantului. Or, pentru a ajunge la
cunostinta ofertantului acceptarea ofertei trebuie sé fie declarata, adica sa se concretizeze
ntr-o forma exterioara®’,

De la regula ca tacerea nu valoreaza acceptare exista unele exceptii:

a) cazurile in care chiar legea recunoaste ca tacerea produce anumite efecte:

- art. 376 C. com. prevede "comerciantul care nu vrea sd primeasca o insarcinare
este dator, in cel mai scurt timp posibil, sa facd cunoscut mandantului neprimirea; n acest
caz este Tnsd dator a face sd se pastreze in loc sigur lucrurile ce i s-au expediat si sd se

% M.A. Dumitrescu, op.cit.,vol.1, p. 331; Gherguta, op.cit., p.82.
“0D.D. Gerota, op. cit., p. 74.
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ingrijeascd de dansele in socoteala mandantului, pdnd ce acesta va putea lua masurile
necesare"“; din textul acestui articol rezulta ca, in contractul de mandat, acceptarea poate fi
si tacitd daca se Incepe executarea mandatului, iar necomunicarea imediatd a refuzului
echivaleazi cu acceptarea mandatului®,

- conform art. 382 C. com. in situatia in care mandatarul depaseste limitele
mandatului primit, iar mandantul nu rdspunde la incunostiintarea facutd de mandatar rezulta
cd mandantul "este considerat ci a acceptat executarea mandatului®®.

- art. 1437 C. civ. prevede ca "dupa expirarea termenului stipulat prin contractul de
locatiune, dacd locatarul raméne si este lasat in posesie, atunci se considera locatiunea
reinnoitd" (tacita reconductiune); deci dacd a expirat contractul de locatiune, iar locatarul
foloseste in continuare lucrul inchiriat fard ca locatorul sa se fi opus se considerd ca
locatorul este de acord cu oferta de prelungirea contractului.

b) cazurile in care partile au stabilit mai Inainte (de exemplu, printr-un
antecontract) ca tacerea s aiba forta juridica;

c¢) daca intre parti existau relatii permanente de afaceri;

d) in cazul in care oferta este facuta exclusiv in interesul destinatarului, se
considera ca fiind acceptatd chiar daca destinatarul tace; consideram ca acest caz este
discutabil, deoarece in primul rand este posibil ca interesul sa fie numai aparent sau
secundar, iar in al doilea rand trebuie avut in vedere faptul ca nu putem considera pe cineva
acceptant Impotriva vointei sale.

Jurisprudenta a refuzat caracterul obligatoriu al acelor oferte care contin clauza ca
tacerea destinatarului inseamna acceptarea ofertei, motivandu-se cd nici o persoand nu
poate fi obligata la cheltuieli pentru expedierea refuzului sau s faca dovada acestui refuz*;
un exemplu de astfel de oferta il constituie trimiterea de citre o editura a unei reviste unei
persoane care nu este abonatd, cu mentiunea ca revista trebuie sa fie returnatid daca nu se
acceptd abonamentul®®.

11. Conditiile acceptarii ofertei:

a) sa fie indeplinite conditiile generale de fond privind consimtdmantul (art. 948 C.
civ.)

b) acceptarea trebuie sa fie o declaratie de vointd neindoielnica, serioasa, adica
data cu intentia de a obliga (animo contrahendi negotii)

! continutul acestui articol a fost preluat si in Proiectul Codului comercial roman din 1938 in art. 366:
"Daca un comerciant, ale carui afaceri implica incheierea de operatiuni pe socoteala altuia, primeste o
ofertd din partea unui alt comerciant cu care este in legatura de afaceri, este obligat sa raspunda fara
intarziere; ticerea sa se socoteste ca 0 acceptare a ofertei”
“2 chiar si art. 1533 C. civ. prevede:"Mandatul poate fi expres sau tacit. Si primirea mandatului poate
sd fie tacita si sd rezulte din executarea lui din partea mandantului”
“3 Articol preluat in Proiectul Codului comercial romén din 1938 in art. 432.
4 D.D. Gerota, op. cit., p. 74; |.L. Georgescu, op. cit., p. 31.
“® In literatura juridica interbelic unii autori au sustinut ci nu trebuie admisi teza conform cireia
ticerea poate sa insemne acceptarea unei oferte; profesorul M.A. Dumitrescu, spre exemplu, n
lucrarea citatd argumenteaza astfel: "a) din punct de vedere logic, cum se poate ca un om care nu a zis
nici da, nici nu, s pretinzi ca a zis in realitate da? (...); b) din punct de vedere utilitar o asemenea
teorie este dezastroasa. Ea obliga pe toti aceia carora li s-ar face diferite propuneri sa le respingd, rand
pe rand de teamd, ca nu cumva judecitorul si nu interpreteze maine, tacerea lor de astizi, ca o
acceptare. (...); ¢) Argument de text. Legiuitorul nostru comercial, Tn art. 35-37, reglementeaza pe
deplin in ce mod se poate forma un contract sinalagmatic si spune clar si categoric ca trebuie neaparat
0 acceptare expresa, care sa ajungd la cunostinta propunatorului (...)" (M.A. Dumitrescu, op. cit., p.
337-338).
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¢) si concorde cu oferta, adica si fie purd si simpla®;

Acceptarea facutd in anumite conditii care nu oferd o protectie a consumatorului
sau este materializata intr-un mod dubios, nu poate fi considerata ca o acceptare serioasa si
ca ea nu concordd cu oferta. Cu titlu de exemplu: acceptarea este redactatd intr-o limba
strdina sau anumite clauze sunt scrise cu caractere mici in comparatie cu alte clause sau pe
verso ori unele clause sunt pe un nscris separate care nu s-a comunicat celeilalte parti; in
astfel de situatii se considera acele conditi redactate intr-un astfel de mod ca fiind
neacceptate®’.

Art. 39 C. com. prevede ca daca acceptarea conditioneaza sau limiteaza oferta
aceasta se considera un refuz al ofertei si se formeaza o noud propunere.

La randul ei aceastd contraofertd trebuie sd indeplineascd conditiile generale ale
unei oferte, adicd sa fie facutd cu intentia de a obliga, sa fie precisa si completd, adica sa
cuprinda toate elementele necesare pentru incheierea contractului.

in literatura juridica s-a discutat daca orice conditionare sau limitare fac sa fie
aplicabile dispozitiile art. 39 C. com. Intr-o prima teza se considerd ci numai in masura in
care acceptarea ofertei contine elemente care schimba in mod substantial continutul ofertei
se vor aplica dispozitiile art. 39 C. com., considerand deci acceptarea ca un refuz al primei
oferte si transformarea ei intr-o ofertd nou; caracterul substantial sau nesubstantial al
elementelor continute de acceptare fiind chestiuni de fapt vor fi apreciate de judecator in
functie de natura contractului, uzante etc®. Tntr-o a doua tezi, pe care o impartagim, se
considera ca nu are importanta daca clauzele din ofertd asupra caroa exista divergente au un
caracter principal sau accesoriu, esential sau neesential, opinie pe care am argumentat-0 la
conditiile ofertei.

d) acceptarea trebuie sa emane de la persoana céreia i-a fost adresata oferta, avand
in vedere ofertantul doreste sa contracteze cu o anumitd persoand; asa cum am precizat in
sectiunea anterioarda, oferta poate fi adresatd unor persoane determinate (ad certam
personam) sau nedeterminate, adica publicului (ad incertam personam); Tn primul caz
ofertantul doreste sa contracteze doar cu o anumitd persoand, avand in vedere calitatile ei
(spre exemplu, in contractele intuitu persoanae); daca oferta ajunge la o altd persoand
contractul nu va putea fi Tncheiat

e) acceptarea trebuie sd ajungd la adevaratul destinatar in termenul stipulat, iar
dacd nu s-a prevazut un termen pand in momentul in care aceasta devine caducd sau este
revocata.

Codul comercial prevede doud cazuri in care oferta devine obligatorie fard ca
acceptarea ofertei si ajunga la ofertant®:

- Tn contractele unilaterale oferta este obligatorie de indata ce ajunge la cunostinta
destinatarului ofertei (art. 38 C. com.).

L’ accepttazione condizionata o limita equivale a un rifiuto con nuova offerta. Qui la parola
"condizione™ non va intesa nel senso tecnico, ma come qualsiasi nuova clausola, sia esenziale o
accessoria, che non coincida colla proposta (Vivante, op. cit, p. 35); a se vedea si, Sevastian Cercel,
Drept civil. Actul juridic civil. Teoria probelor, Ed. Universitaria, Craiova, 2006, p. 25-34.
“7 Philippe Malinvaud, op. cit., p. 77.
#8 "Chiar ticerea pastrata de vanzitor fata de propunerea de noi conditiuni ficuti de catre cumparitor,
poate sa valoreze ca acceptare definitiva a contractului astfel modificat, daca judecdtorul a stabilit ca
aga se purtau partile cu ocazia altor contracte similare practicate anterior" (Cas. Napole, decizia din 18
septembrie 1914, in M.A. Dumitrescu, Codul de comerciu adnotat, Ed. Cugetarea, Bucuresti, vol. II,
1926, p. 103).
9 D.D. Gerota, op. cit., p. 76-77.
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- cand ofertantul cere executarea imediata a contractului si un raspuns de acceptare
nu este cerut i nici chiar necesar dupa natura contractului (art. 36 C. com.)

f) acceptarea ofertei trebuie sé fie facuta in forma cerutd de lege pentru incheierea
contractului respectiv.

12. Revocarea acceptarii. Acceptarea este revocabila, asa cum prevede art. 37 C.
com. pana in momentul incheierii contractului; revocarea acceptarii ofertei trebuie sa
ajungd la ofertant cel mai tarziu odata cu acceptarea ofertei.

13. Raspunderea pentru revocarea acceptarii. Art. 37 C.com. prevede cd "pana
ce contractul nu este perfect, propunerea si acceptarea sunt revocabile. Cu toate acestea,
desi revocarea Tmpiedica ca contractul sa devina perfect, daca ea insd ajunge la cunostinta
celeilalte parti, dupa ce acesta intriprinsese executarea lui, atunci cel ce revoca contractul
raspunde de daune interese". Asadar, acceptantul in cazul contractelor sinalagmatice® poate
sd-si revoce acceptarea, pana In momentul in care ajunge la cunostinta celeilalte parti,
moment ce marcheaza incheierea contractului; solutia este valabild sl in cazul in care una
din parti s-ar fi obligat sa respecte un termen.

In literatura juridica unii autori au considerat ci numai acceptantul ar beneficia de
dispozitiile art. 37 C.com., deoarece numai el ar putea suferi o paguba. Consideram ca pot
exista cazuri in care si ofertantul ar suferi o pagubd; de altfel, chiar art. 37 C.com. nu
specifica, ci doar face vorbire de"cealaltd parte".

Consideram ca temeiul juridic al raspunderii pentru revocare™ Tl constituie
caracterul obligatoriu al actului unilateral de vointa al acceptarii ofertei®.

Conditiile acordarii de daune si modul de calcul al acestora

a) sa fie vorba de un contract sinalagmatic;

b) ofertantul sa fi inceput executarea;

c) oferantul sa fie de buna-credinta; nu este de bund-credintd, spre exemplu,
destinatarul acceptarii cand desi intrezareste o revocare a acceptarii, totusi se grabeste sa
inceapa executarea contractului.

Chiar ratiunea art. 37 C.com. este de a proteja pe cei care, fiind de buna-credinta,
au trecut la executarea prestatiilor.

d) partea nu poate s ceard decit acele daune necesare pentru a-l pune in situatia
dinainte de inceperea executdrii.

Daunele pe care le poate solicita ofertantul ca urmare a revocarii acceptarii,
constau in prejudiciul cauzat ca urmare a neincheierii contractului; acestea diferd de
daunele rezultdnd din neexecutarea contractului. Partea prejudiciata va putea solicita toate
cheltuielile efectuate de catre ea pentru incheierea contractului (costul corespondentei,
contravaloarea deplasarilor efectuate), cheltuielile facute cu executarea contractului sau
diferenta de pret datorata scaderilor de pret etc.

%0 ¢aci in contractele unilaterale oferta e obligatorie indatd ce ajunge la cunostinta partii careia i este
facuta (art. 38 C.com.).
' n literatura juridici s-au conturat trei teorii cu privire la acest temei: a) teoria raspunderii
intemeiate pe obligativitatea actului juridic de formatie unilaterald; b) teoria antecontractului
formulata de Demolombe care considera cad ofertantul si-a asumat obligatia de a mentine oferta un
anumit timp, obligatie ce are o naturd contractuald; c) teoria raspunderii delictuale conform careia
persoana care prin fapta sa cauzeaza unei alte persoane un prejudiciu este obligata la repararea acelui
prejudiciu-art. 998 C.civ. (pentru dezvoltare a se vedea A. Weill, F. Terre, op. cit. , p. 163-165; C.
Statescu, C. Birsan, op. cit., p. 44-46).
52 Colin et Capitant, t. 11, nr. 46, Baudry-Lacantinerie et. Barde, t. I, nr. 33.
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14. Acceptarea ajunsa tardiv.  Acceptarea este tardiva atunci cand ajunge la
cunostinta ofertantului dupa ce termenul de acceptare a expirat. Acceptarea ajunsa tardiv nu
produce nici un efect, contractul neputandu-se incheia (art. 35 alin. 1 C. com.). Totusi,
ofertantul poate sa considere ca valabila o acceptare ajunsa peste termenul stabilit, Insd cu
conditia ca sa Incunostiinteze imediat pe acceptant despre acest lucru (art. 35 alin. 2 C.
com.). Incunostiintarea trebuie ficuta imediat, cici data este ficuti mai tarziu se considera
ci este o ofertd noud”. Nu este necesar ca incunostiintarea si ajunga efectiv la cunostinta
acceptantului, fiind suficient ca ofertantul sa fi trimis incunostiintarea. Referitor la aceasta
ultimd problema in literatura juridica® s-a motiva ca:

a) in ceea ce priveste pe acceptant el nu stie ca acceptarea sa a ajuns tardiv, iar din
faptul ca el a trimis acceptarea §i nici nu a revocat-o, rezulta ca se considera obligat.

b) in ceea ce il priveste pe ofertant prin faptul ca a trimis Incunostiintarea, el si-a
exercitat dreptul de optiune prevazut in art. 35 alin. 2 C. com.

Din momentul in care ofertantul a trimis incunostiintarea contractul este considerat
incheiat. Tot din acest moment Incunostiintarea nu mai poate fi revocata deoarece asa cum
spune si art. 37 C. com. numai "pana ce contractul nu este perfect, propunerea si acceptarea
sunt revocabile™.

15. Caducitatea acceptarii. Acceptarea ofertei devine caducda dacd una dintre
parti decedeaza pand in momentul in care contractul se incheie; acceptarea ofertei nu se
transmite mostenitorilor deoarece acestora li se transmit numai drepturi si obligatii care
existd in patrimoniul lui de cuius in momentul decesului; acceptarea ofertei nu produce nici
un drept sau obligatie pana in momentul perfectarii contractului.

16. Calculul termenului de acceptare. Daca ofertantul prevede un termen pentru
acceptare, insd nu stabileste si modul de calcul, acest termen se calculeaza in ceea ce
priveste momentul de la care el incepe sd curgd, in functie de mijlocul de comunicare;
astfel, daca este vorba de scrisoare sau telegramd momentul este cel indicat de data de
expediere a postei, respectiv momentul predarii telegramei; daca se foloseste un fax sau
telex momentul este cel in care destinatarul primeste oferta.

in ceea ce priveste modul de calcul, daci termenul este pe zile se aplica sistemul
de calcul inclusiv (pe zile pline), iar daca termenul este pe saptdmani, luni sau ani se aplica
dispozitiile art. 100 alin. 3 C. pr. civ.

5 M.A. Dumitrescu, op. cit., p. 333.
% M.A. Dumitrescu, op. cit., p. 334.
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